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New size...

From A4 to tabloid. 

Larger circulation:

15,896
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Consultancy
Our advertising department gives professional advice the high-
est priority. We have a solid foundation for a thorough counsel-
ling regarding advertising. Of course we can also help with the 
actual artwork.

Call +45 43 43 29 00 and ask for the sales department.

Deadline 22 February

• Mobile Telephony
• Broadband in antenna and housing associations
• Network Security

Deadline 4 April

• Video Conferences
• Unified Communications
• Optical Communications

Deadline 17 May

• Virtualization and Cloud Computing
• Contact Centers
• Wireless Networks (WiFi, WiMAX, Bluetooth, etc.)

Deadline 19 August

• Storage and Printers
• Unified Communications
• Mobile Broadband

Deadline 26 September

• Surveillance of buildings, machines and networks
• Fiber-to-the-home
• Test and Measurements

Deadline 8 November

• Unified Communications
• Virtualization and Cloud Computing
• Network Security

NO. 6 – 29 november WEEK 48

NO. 5 – 19 oCtober WEEK 42

NO. 4 – 9 september WEEK 36

NO. 3 – 10 junE WEEK 23

NO. 2 – 29 april WEEK 17

Subject to change without prior notice.

NO. 1 – 15 marCH WEEK 11

IT-advertising
"Telekommunikation" has its own section on the platform  
www.ue.dk. The daily updating of news gives you a good posi-
bility to market your products and services to a very attractive 
group. Your adverts can also be included in Telekommunika-
tion Newsletter.

Call Michael Staal at +45 46 93 66 21 to find out how you 
become visible on www.ue.dk.
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OBS..! Notice the new size...
From A4 to tabloid and even larger circulation:

from 6,100 to 15,896 copies.



2 0 1 1 TelekommunikationTelekommunikation	 2 0 1 1

Ad information

General information

Colour and placement surcharge

Please call for special quotation.
Inserts

Sizes and prices

Odsgard A/S · Stationsparken 25 · DK-2600 Glostrup · www.odsgard.dk
Tel. +45 43 43 29 00 · Telefax +45 43 43 13 28 · odsgard@odsgard.dk

3 - 4 placements........................................................................ 	÷15 %
5 - 7 placements........................................................................ 	÷20 %
8 or more placements................................................................ 	÷25 %

NEW – Cross media discont! We can offer a discount, when 
advertising in one or more of our magazines: PackMarkedet, 
Lager & Transport Logistikmagasinet, Byggeri, BygTek,  
Mester & Svend, Puff and Telekommunikation.
	 Ads must be ordered at the same time and published within  
12 month. The discount does not include colour surcharge.

Discount

All prices are based on hi-res CMYK-separated PDF-file, 
delivered on CD or by e-mail: ads@odsgard.dk

All prices are exclusive VAT and possible artwork.

Recommented resolution: 100 pixel per cm (254 dpi).

Proof or proof print must always be enclosed; otherwise the pub-
lisher will not undertake any responsibility.

The publisher undertakes no responsibility for material handed in 
too late, as well as strikes and other kinds of force majeure cannot 
lead to the publisher being liable in any damages.

A 5% reimbursement is granted for information/guarantees/com-
pletely ready material provided by approved advertising/media 
agencies. Inserts and colour surcharges are exempt from reim-
bursement. 

   Media advisor: 
   Michael Staal, staal@odsgard.dk, tel. +45 46 93 66 21

1 colour:	 1,600 DKK	  
2 colours:	 3,200 DKK	 All colours must be CMYK-separated.
3 colours:	 4,000 DKK	 No discount on colour surcharges.

Placement surcharge: Page 2, 5 or 7: +10%.
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1/1 page� Price b/w

17,950 DKK
Width x height

256 x 370 mm

1/2 page� Price b/w

11,300 DKK
Width x height

A: 256 x 176 mm
B: 124 x 356 mm

1/4 page� Price b/w

7,900 DKK
Width x height

A:	124	x	 176 mm
B:	256	x		 86 mm
C:	   58	x		356 mm
D:	190	x		116 mm

Front page-spot� Price b/w

�
Width x height

1xA:   82 x 75 mm� 5,000 DKK
2xA: 170 x 75 mm� 8,900 DKK
3xA: 256 x 75 mm� 11,300 DKK

Back page� Price b/w

1/1 side� 19,950 DKK
Width x height

256 x 370 mm

4 continuous 1/1 pages� Price b/w

� 45,000 DKK
Please call for correct size

�

Double pages � Price b/w

� 29,000 DKK
Please call for correct size

Magazine about data, voice and video
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Odsgard Media publishes the trade journals Byggeri, BygTek, Mester & Svend, Puff, Telekommunikation,  
Elektronik & Data, Lager & Transport and PackMarkedet.

Per Danielsen, editor
redaktion@telekommunikation.dk

I dag sker 75 procent af al korrespondance med Danske Banks kunder digitalt. Sidste efterår blev det muligt at underskrive aftaler digitalt. Det betyder, at mens man taler med sin rådgiver i telefonen, så kan man med det samme underskrive en låneaftale – hvorefter pengene vil være til rådighed på kontoen med det samme.
Senest har Danske Bank nu også lanceret en mobilbank til iPhone og iPad fra Apple. Peter Trier Schleidt, som er vicedirektør med ansvar for IT og udvikling, mener, at timingen for lanceringen er rigtig, da omkring 700.000 danskere vil have en iPho-ne eller Android telefon ved årets udgang. Heraf vil omtrent 220.000 være kunder i Danske Bank. Om 2-3 år regner man også med, at der vil være flere mobil end pc-bru-gere.

Applikationen kan downloades fra App-les App Store, også selv om man ikke er kunde i Danske Bank. En smart feature er nemlig, at man ved hjælp af telefonens ind-byggede GPS kan finde vej til den nærmeste Dankort-automat eller Danske Bank filial. En anden facilitet, som kan bruges af alle, er opdaterede valutakurser.
For at overføre penge eller se saldoen på kontoen er det nødvendigt at være tilmeldt Danske Mobilbank og være NemID bruger. Det betyder, at man skal logge på med sit CPR-nummer eller NemID-identifikation, en firecifret kode og finde sit NemID nøgle-kort frem for at indtaste en nøgle. Det er en lidt besværlig tilgang, men det bliver først lettere, når DanID får lavet en mobil løsning. Indtil DanID får lavet en NemID adgang skræddersyet til smartphones, er det ikke muligt at sende en digital underskrift. Det er heller ikke muligt at oprette sig som kunde 

på mobilen. Man skal stadig vise ID for at blive oprettet som kunde.

I første omgang kører den mobile bank kun på iPhone og iPad, men man er ved at teste applikationen på Google’s Android operativ-system, så Android brugerne kan komme i banken i løbet af efteråret.
Løsningen vil også blive introduceret i alle de skandinaviske lande i løbet af efteråret.Peter Rørsgaard, som er underdirektør med ansvar for forretningsudvikling, fortæl-ler, at man også følger Nokia tæt, men endnu ikke har taget en beslutning, om man vil lave en Nokia version. Microsoft nye operativ-system Phone 7 er ligeledes en dark horse, ifølge Peter Rørsgaard

Det er også planen at udvikle en løsning, så man for eksempel kan fotografere indbe-talingskort med det indbyggede kamera og derefter betale det. Denne mulighed har man ikke adgang til med en pc-baseret netbank.Når online signering kommer på plads, vil det være muligt at få bevilget et overtræk på kontoen med det samme. Ligeledes vil man få adgang til værdipapirhandel og se depot-bevægelser.
Betaling vil også blive mulig, når tele-fonerne får indbygget NFC (Near Field Communication), hvor man betaler ved at føre telefonen tæt forbi en label. Hermed overføres der et beløb til modtageren, og man kan for eksempel få en cola eller en bil-let til en seværdighed.

Mere end halvdelen af alle danskere vil gerne kunne udføre forskellige bankforretninger fra mobilen. Det viser en ny undersøgelse fra analysevirksomheden YouGov Zapera.

n

Selvom Apples iPad, der bedst beskrives som en hybrid mellem iPhone og den bær-bare computer, mest er tænkt som et stykke forbrugerelektronik til den stilbevidste mediejunkie, har den danske møbelkæde Bolia.com som den første virksomhed i Danmark netop valgt at implementere nyheden i samtlige boligbutikker både i og uden for Danmark.

Det skal styrke forretningskonceptet, hvor iPad’en gør købsprocessen mere kun-devenlig og giver salgsmedarbejderne et effektivt arbejdsredskab i butikkerne. 

Når kunderne fremover træder ind i en Bolia-butik, vil de opleve, hvordan webs-hoppen, som de kender den hjemme fra sofaen, og den fysiske Bolia-butik pludselig smelter sammen. Ved hjælp af den nye iPad 

kan sælgeren nemlig i bogstaveligste for-stand tage webshoppen og hele sortimentet under armen i butikken og dermed give kunden en langt bedre service. – iPad’en åbner for nogle helt nye muligheder, når det gælder vejledning af kunderne. Nu kan vores personale for eksempel præsentere produkterne i flere forskellige varianter, størrelser og farver – lige ved siden af kunden og produktet. Det bliver desuden hurtigere at besvare kundens spørgsmål og udregne forskellige priseksempler, imens kunden eksempelvis afprøver siddekomforten i sofaen, siger Bolias adm. direktør Lars Lyse Hansen og fortsætter: 
– Samtidig er iPad’en med til at slå Bolia fast som en moderne og nytænkende virk-somhed, der tør gå forrest med den nyeste teknologi, og som tænker innovativt fra designproces og helt ud i salgsleddet. Kunderne kan allerede nu opleve den nye iPad i Bolias butikker i Århus og i Fields i København. Øvrige Bolia butikker vil introducere iPads i konceptet i løbet af den kommende måned. 

Ifølge Lars Lyse Hansen er det da netop også design og innovation, der skal styrke Bolia i fremtiden. Derfor har Bolias eget designteam udviklet et rekordstort antal nye produkter til sortimentet, ligesom virksomheden de kommende måneder introducerer nye og anderledes måder at kommunikere med kunderne i butikkerne, på webben og igennem nye medier. 

n

Antallet af mobile bredbåndsabonne-menter fortsætter med at vokse. I det seneste halvår er de rene dataabonne-menter, der udelukkende bliver anvendt til datatrafik via for eksempel USB-

modem eller dataindstikskort til compu-tere, steget med 40 procent fra 418.000 i midten af 2009 til 587.000 ved udgangen af 2009. Antallet af mobile bredbåndsabon-nementer med mulighed for både data og 

tale er steget 20 procent fra 876.000 til 1.049.000 i samme periode. 
Disse og andre udviklingstendenser på det danske telemarked er beskrevet i IT- og Telestyrelsens publikation ”Tele-statistik - andet halvår 2009”.

n

"Telekommunikation" circulation	 Number	 %

Businesses with more than 30 employees	 12,105	 76

Antenna and housing associations	 2,026	 13

Suppliers within this industry	 914	 6

Public institutions	 517	 3

Telecommunication, cellular and internet  
operators/fitters 	 334	 2

Total  	 15,896	          100,0

Member of Danish Audit Bureau of Circulation.

Enten er de bare meget imødekommende i Skive, eller også skal Mal Nygaard og René Arneborg Jørgensens gode humør måske forklares med de to nye mail- og websik-kerhedssystemer fra IronPort, NetDesign implementerede sidste år. René Arneborg Jørgensen er it-konsulent og Mal Nygaard datamatiker i Skive Kommune, og begge har efter eget udsagn sovet mere trygt om nat-ten, efter at sikkerheden på deres it-systemer er højnet betragteligt. 

Som René Arneborg Jørgensen indlednings-vis forklarer, var det netop ønsket om at forbedre sikkerheden samt finde et system, der var let at administrere, der fik Skive Kommune til at afprøve IronPorts løsninger. Forløbet har været delt ind i to faser, hvor første fase bestod i at højne sikkerheden og øge performance på webproxy-serveren, og anden fase bestod i at reducere antallet af spam- og virusmails til de administrative medarbejdere i Skive Kommune.- Hvad angår websikkerheden, så er den generelle udvikling, at cyberkriminelle 

prøver at inficere brugernes computere for derefter at ’fiske’ oplysninger, der kan bruges i kommerciel eller kriminel henseende. Der-for ønskede vi at forbedre it-sikkerheden, når kommunens medarbejdere surfer rundt på nettet, så der ikke blev lækket personlige og fortrolige data, siger René Arneborg Jør-gensen og lader Mal Nygaard supplere:- Som almindelig bruger på nettet bemærker man slet ikke, når en fremmed computer forsøger at dirigere dig over på en uønsket hjemmeside. Det foregår i det skjulte, og derfor kan man uforvarende komme til at kompromittere it-sikkerheden – især fordi angrebet ofte foregår på nor-malt troværdige websites. Men efter at have installeret IronPort kan vi se, at systemet automatisk bremser trafikken mod de usikre sider. Og det sker vel at mærke uden at sløve performance. Brugerne oplever ikke, at det går langsommere – det er bare mere sikkert. Det er de to væsentligste forbedringer på websikkerheden, efter at vi implementerede IronPort-løsningen, siger hun. 

På mailfronten modtager Skive Kommune dagligt mellem 1,5 og 2 millioner mails, hvoraf det kun er ca. 2000, der er relevante – resten er primært spam og enkelte virus-mails. Da deres tidligere sikkerhedssystem skulle scanne indholdet i alle mails, inden de enten blev afvist eller godkendt, krævede det mange serverressourcer at behandle den indgående post.
- Tidligere kunne vi opleve, at vores mailflow simpelthen gik ned i op til en time, fordi systemet ikke kunne følge med. Dertil kom, at hver enkelt medarbejder dagligt skulle gå igennem en personlig liste, hvor man enten kunne frigive eller slette de mails, systemet mistænkte for at være spam eller inficeret med virus. Det tog tid, det 

var besværligt, og det var ustabilt, forklarer René Arneborg Jørgensen.    
Mal Nygaard fortsætter og siger, at der er to klare forskelle på før og efter implemen-teringen af det nye mailsikkerhedssystem:- For det første afviser IronPort alle de uønskede mails ved døren, hvilket betyder, at vores server ikke skal bruge ressourcer på at kigge på indholdet af en mail. Afvis-ningen sker på baggrund af informationer fra en såkaldt SenderBase, der er en central database, der løbende samler alle spam- og malwareoplysninger fra hele verden. Så hvis eksempelvis en række russiske servere har fået en dårlig score af SenderBase, genken-der IronPort straks afsenderserveren og afviser al trafik derfra på forhånd.- For det andet er det nye system meget let at administrere, og det sparer os utrolig meget tid. Det sker engang imellem, at en medarbejder spørger til en specifik mail, de enten selv har sendt eller venter på at mod-tage. Tidligere skulle vi gennemgå logfilerne på flere forskellige servere for at finde mai-len; nu har vi alle informationerne samlet ét centralt sted, siger Mal Nygaard. - Alt i alt er vi meget glade for vores nye sikkerhedsløsninger og for den rådgivning, vi har fået fra NetDesign. Vi føler, at vi har gjort alt, hvad vi kan for at højne sikker-heden på vores systemer. Og så gør det jo heller ikke noget, at de ikke er dyrere end vores tidligere løsninger – de er bare bedre, afslutter René Arneborg Jørgensen.   n

Telecommunications is among the most innovative and dynamic sectors in Danish  
business. The players in the industry are therefore looking for inspiration and knowledge 
about new, effective solutions and further development of existing systems in the  
"Telekommunikation" magazine.

"Telekommunikation" writes about data, voice and video and is intended primarily for 
decision makers, IT managers, network managers, purchasers of telecommunications 
and data services both in the private and public sector, telecommunications, mobile and 
internet operators, installers and antenna and housing associations etc.

Through active and investigative journalism through 14 years "Telekommunikation" 
focuses on industry's political and economic environment, and the magazine has its  
finger on the pulse when it comes to the latest products, systems and vision for effective 
solutions.

As an advertiser you have the opportunity to communicate at the same wavelength as 
your customers and become a part of this unique forum at a very competitive price.

At the same wavelength 
as the customers


